
Lo Squidoo Marketing by http://www.work4net.it �

Squidoo è la nuova tendenza americana per incrementare la tua 

popolarità e quindi anche i tuoi business sul web in maniera 

totalmente gratuita. E’ una vera e propria operazione di marketing.�

Nato dalla mente di Seth Godin, uno dei più autorevoli pensatori 

nell'attuale panorama dell'economia e del management mondiale.�

E' un imprenditore di successo, tiene conferenze e, tra un libro e 

l'altro, genera idee a flusso continuo in uno dei blog più visitati del 

pianeta. 

È fondatore e CEO di Squidoo. Il suo blog è tra i più letti e linkati del 

mondo e non solo nel campo del business: è uno dei cento più visitati 

in assoluto.�

E’ anche autore di libri di notevole rilevanza nel mondo del 

marketing mondiale: La Mucca Viola, Tutte le palle del marketing, 

Contiene una fantastica sorpresa, Il ruggito della Mucca Viola, 

I Piccoli saranno i Primi, Basta!, ecc.�

�



Squidoo, nato quasi per gioco, in breve tempo è diventato una vera e 

propria potenza nel web, un fenomeno di incredibili dimensioni.�

E’ semplicissimo da utilizzare. Ti basta registrare il tuo account, con 

la quale potrai creare infinite pagine, ognuna con un tema nuovo (io 

ne ho di differenti).�

Ogni tua singola pagina, viene chiamata lens (lente) ed ogni suo 

creatore prende appunto il nome di lensmaster.�

Creare ogni pagina è molto semplice. Utilizzando il costruttore online 

di Squidoo non ti servono competenze tecniche e potrai comporla 

pezzo dopo pezzo, in pochi click.�

Motto della community di Squidoo è:�

Everyone’s export on something! (Ognuno è esperto di qualcosa!)�

Ogni tua pagina sarà il frutto delle tue passioni e dei tuoi 
interessi nella vita!�



Quali sono i vantaggi con Squidoo?�

·  Aumenti la popolarità nei motori di ricerca�

·  Indicizzazione delle tue lens�

·  Ottieni visite e click gratuiti da Google�

·  Nessun limite di contenuto�

·  Visitatori gratis direttamente da Squidoo�

·  Facilità di creazione ed utilizzo delle lens�

·  Pubblicazioni illimitate�

·  Puoi invitare i tuoi amici o conoscenti nella tua comunità�

·  Puoi scambiare opinioni con gli altri utenti�

·  Tanto altro ancora!�

Squidoo è stato creato anche per ottenere da parte dei loro creatori, 

delle royalty.�

In pratica in ogni lens, verrano automaticamente inseriti annunci di 

Google AdSense. Ogni guadagno, verrà spartito al 50% da Squidoo e 

dal creatore della pagina (tu, in questo caso). 



Squidoo a sua volta, devolverà il 5% delle sue commissioni, in 

beneficenza.�

Volendo puoi decidere di fare altrettanto anche tu, inserendo l’opzioni 

per devolvere automaticamente le tue commissioni ai vari enti di 

beneficenza che Squidoo ha nel suo elenco.�

In caso contrario potrai ricevere il pagamento tramite PayPal.�



Come registrarsi�

Squidoo è accessibile all’indirizzo http://www.squidoo.com�

 



Ora, ti basterà cliccare in alto a destra dove c’è scritto Login.�

 

Con un account già registrato, ti basterebbe inserire la tua 

e-mail con la quale hai fatto la registrazione e la relativa password.�

In questo caso invece, dobbiamo eseguire la registrazione sin 

dall’inizio. Quindi clicca su: Not a Member? Sign up here�



 

Ti si visualizzerà questa pagina.�

 

Riempi ogni singolo campo dei tuoi dati e cosa importante di una e-

mail valida ed una password, con la quale effettuare in seguito il 

login.�



Una volta terminata la registrazione, vai immediatamente a 

controllare la tua casella di posta elettronica dove riceverai un 

messaggio da Squidoo, contenente un link di approvazione.�

Fintanto che non cliccare su questo link, il tuo account non sarà 

attivo, motivo per cui è molto importante eseguire la registrazione 

con una e-mail valida.�

Successivamente verrai indirizzato nuovamente nella pagina dove 

eseguire il login. Questa volta hai i dati a te necessari per eseguire 

l’accesso.�



 

 

Ora potrai iniziare a creare la tua prima lens.�

Ti ricordo che i contenuti delle tua pagine (lens) sono senza limite di 

fantasia. Potrai creare ogni lens in base ai tuoi gusti, passioni, 

interessi, ecc.�



Ora, per mostrarti i passaggi successivi, diciamo che tu voglia crearti 

una lens che possa essere da supporto al tuo negozio eBay.�

Come creare una lens�

Allora, abbiamo detto che vogliamo creare una lens parallela al tuo 

negozio eBay.�

Quindi in basso al messaggio di benvenuto, troverai la scritta:�

“My lens is about”�

In poche parole dovrai scrivere il nome della tua lente. Il mio 

consiglio è di utilizzare parole che siano pertinenti alla natura del tuo 

negozio, degli oggetti in esso contenuti, ecc.�

Ricordati di utilizzare come parole delle keywords (parole chiavi) che 

possano favorirne l’indicizzazione nei motori di ricerca.�

Quindi, ti consiglio di scegliere parole particolarmente ricercate su 

internet.�



Puoi utilizzare Miva come strumento per la tua ricerca. 

 



Guarda ad esempio, inserendo la parola “occhiali” cosa ne viene fuori�

 

In questo caso, capisci tu stesso di come sia particolarmente ricercato 

questo prodotto e quindi è da considerarsi molto appetibile.�

Tra le altre cose, potrai notare anche tutte le varianti su questa parola, 

in modo da avere anche un resoconto più completo su tutto il settore 

degli occhiali (montature, da vista, da sole, ecc.)�

 



Ora, tornando su Squidoo, diciamo che come nome per la tua lens, 

abbiamo scelto “eBay Negozio Occhiali”�

 



 

Lascia il pallino nella prima riga, come nella foto.�

 

Ora, altro aspetto molto importante è quello di comporre la URL della 

tua lens. 

E’ un’aspetto di vitale importanza ai fini dell’indicizzazione sui 

motori, per lo stesso motivo della scelta del titolo. Bisogna inserire 

delle parole chiavi!�



Nel nostro caso ho inserito occhiali, montatura, vista, sole.�

 

Cosa importante, ricordati sempre di inserire tra una parola e l’altra, il 

simbolo “-“ (meno, trattino per intenderci) altrimenti non ti verrà 

accettato.�

Ora dovrai scegliere dal menu a tendina la categoria di cui la tua lens 

farà parte. In questo caso abbiamo a che fare con il settore business.�



Nell’altro menu, quello di fondo pagina, lascia la lettera G. Queste 

lettere, stanno ad indicare la natura della lens (materiale sicuro, 

pornografico, violento, ecc.) .�

 



Nella nuova pagina, dovrai inserire altre 3 parole chiavi, sempre 

inerenti alla natura del tuo negozio (indicizzazione). 
�

 

Come nell’esempio, ho inserito: acquisti online, alta moda, idea 

regalo.�

 

 

 

 



Perfetto, ora nella seguente pagina, hai la tua lens da plasmare.�

 



Come strutturare una lens�

Devi sapere che ogni lens è costituita da dei moduli.�

Quest’ultimi, nient’altro sono che i vari “pezzettini” che comporranno 

la tua lens Squidoo.�

Ora ti verrò ad elencare i moduli più utilizzati.�

Per accedere alla lista dei moduli, ti basterà cliccare sopra 

Add modules, in questo modo avrai la pagina con tutti quelli 

disponibili.�

 



 

In alto a destra, troverai la casella Search (A-Z) che ti permetterà di 

avere un elenco di moduli, in base al loro ordine alfabetico.�

Tutte le altre caselle, sono sempre i stessi moduli, ma questa volta 

suddivisi in base alle loro funzioni.�

 



Il mio consiglio è quello di perderci un po’ di tempo e testarli tutti in 

base alle tue preferenze, all’utilizzo e all’immagine che vorrai dare 

alla tua lens.�

Non preoccuparti di sbagliare o di cambiare idea nel tempo.�

In qualsiasi momento potrai apportare tutte le modifiche che 

desidererai.�

Il bello di Squidoo, è proprio quello di essere una pagina web 

scomponibile e costruita pezzo dopo pezzo.�

Potrai anche cambiare l’ordine dei moduli con pochi click del mouse.�

Ricorda, ogni volta che crei un nuovo modulo, per renderlo visibile 

online, devi confermarlo cliccando sul tasto PUBLISH.



Introduction �

E’ facilmente deducibile che questo modulo è molto importante 

perché è il tuo biglietto da visita per tutti i tuoi visitatori. Volendo (io 

lo consiglio) potrai inserire anche una foto.�

 



 

Text/Write module�

E’ il modulo che ti permette di poter scrivere quello che vuoi, come 

una comune pagina word. 

All’interno di esso, potrai inserire tutti i link che vorrai, o meglio tutte 

le parole che tu vorrai rendere linkabili.�

 



 

Per fare questo, dovrai utilizzare il seguente codice, in sostituzione delle 

parole che appunto, vorrai rendere linkabili.�

<a href="http://www.TuoSito.com/" target= "_blank" title="Testo Descrittivo del 

Link" >Qua il titolo del link che vuoi compaia</a> 

Link List �

Ti permette di creare delle parole linkate, non facilmente inseribili nei 

testi come nel modulo precedente, ma utili per creare un elenco ad 

esempio.�



Google Blog Search�

Questo modulo, sfrutta la potenza di ricerca di Google. Inserendo 

nell’apposito spazio una qualsiasi parola, potrai avere un elenco di 

post (articoli) dei blog presenti sulla rete.�

Ad esempio, se scrivo “integratori ”  otterrò i titoli dei post di 

determinati blog che trattano questo argomento.�

 



 

Del.icio.us�

I Bookmark (che in inglese vuol dire "segnalibro") indicano l'URL (o 

l'indirizzo, se si trova in locale) di una particolare pagina web o di un 

file visualizzabile tramite browser. 

I bookmark rendono più veloce la consultazione di siti visitati spesso 

e evitando che gli utenti dimentichino gli indirizzi (soprattutto se un 

deep link).�

 



RSS: Add Your Own Feed�

RSS (acronimo di RDF Site Summary ed anche di Really Simple 

Syndication) è uno dei più popolari formati per la distribuzione di 

contenuti Web; è basato su XML, da cui ha ereditato la semplicità, 

l'estensibilità e la flessibilità.�

RSS definisce una struttura adatta a contenere un insieme di notizie, 

ciascuna delle quali sarà composta da vari campi (nome autore, titolo, 

testo, riassunto, ecc.). 

Quando si pubblicano delle notizie in formato RSS, la struttura viene 

aggiornata con i nuovi dati; visto che il formato è predefinito, un 

qualunque lettore RSS potrà presentare in una maniera omogenea 

notizie provenienti dalle fonti più diverse.�

Se ad esempio hai un tuo blog o di un bogger di tuo gradimento e 

vuoi che la tua lens venga aggiornata automaticamente dei loro post. 



Ti basterà inserire nell’apposita casella la seguente URL:�

www.nome-blog.com/feed�

oppure qualora volessi pubblicare soltanto determinati articoli del 

blog�

www.categoria-blog.com/feed�

il com, naturalmente è indicativo nell’ esempio�

In pratica nella URL del blog in questione, dovrai semplicemente 

aggiungere “feed”.�

E’ una funzione molto utile perché ti permetterà di aggiornare 

automaticamente la tua lens.�



 

Potrai scegliere, il numero dei post che vorrai rendere visibili ed 

eventualmente scrivere anche una breve introduzione.�

 



eBay�

Fondato il 6 settembre 1995 da Pierre Omidyar (in Italia arriva 

rilevando il sito iBazar), eBay non è un sito di aste on-line come è 

possibile visionare dal documento di accordo utenti presente nella 

mappa del sito.�

eBay è una piattaforma che offre ai propri utenti la possibilità di 

vendere e comprare oggetti sia nuovi che usati, in qualsiasi momento, 

da qualunque postazione Internet e con diverse modalità, incluse le 

vendite a prezzo fisso e a prezzo dinamico, comunemente definite 

come "aste online".�

Diversi sono i formati di vendita (asta, compralo subito, compralo 

subito con proposta di acquisto, contatto diretto). La vendita consiste 

principalmente nell'offerta di un bene o un servizio da parte di 

venditori professionali e non; gli acquirenti fanno offerte per 

aggiudicarsi la merce.�



È obbligatoria l'iscrizione gratuita al sito. Qualunque acquirente può 

essere anche venditore dopo aver fatto una verifica tramite 

l'inserimento di un codice che eBay manda presso l'abitazione dello 

stesso oppure tramite il controllo con inserimento dei dati della carta 

di credito. Si possono effettuare pagamenti anche per mezzo di 

bonifico bancario, vaglia, ecc.�

Su Squidoo, il modulo eBay è ciò che di più bello possa avere un 

venditore.�

Le sue funzioni, ti permettono di replicare i contenuti del tuo negozio.�



 

 

Con la funzione LET ME PICK  puoi inserire oggetti non tuoi, ma 

bensì di altri venditori. In caso di vendita percepirai una 

commissione.�

Ti basterà scrivere il nome di un oggetto, di cui vorrai visualizzare 

l’inserzione.�



 

Mentre con la funzione PICK BY SELLER OR STORENAME 

potrai fare la stessa cosa con un venditore specifico, inserendo il suo 

account o il nome del negozio (anche il tuo).�

Se invece vuoi pubblicare degli oggetti specifici (tuoi o di altri), puoi 

utilizzare la funzione LET ME PICK. �



Inserendo semplicemente il numero dell’oggetto dell’inserzione 

eBay, automaticamente Squidoo mostrerà l’oggetto con scadenza, 

luogo dove si trova, ed altri dati che potrai inserire tramite il display 

delle opzioni che troverai sempre all’interno del modulo.�

Una volta inserito il numero dell’oggetto dovrai semplicemente 

premere il tasto Add Items e subito dopo SAVE.�

E’ una funzione che puoi utilizzare benissimo, sia per gli oggetti in 

Asta che per quelli in formato Negozio.�



You Tube Vids�

E’ talmente popolare che non credo di dovertelo spiegare, mentre 

quello che potrai farci su Squidoo è davvero molto interessante.�

Comunque diamo una breve spiegazione di cosa sia YouTube.�

YouTube è un sito web che consente la condivisione di video tra i 

suoi utenti.�

YouTube fa uso della tecnologia di Adobe Flash per riprodurre i suoi 

contenuti, così come Google Video. 

Lo scopo di YouTube è quello di ospitare solamente video realizzati 

direttamente da chi li carica, ma molte spesso contiene materiale di 

terze parti caricato senza autorizzazione, come spettacoli televisivi e 

video musicali. 

Il rispetto del regolamento del sito, che vieta l'upload di materiale 

protetto da diritto d'autore se non se ne è titolari, si basa su una 

verifica ex post di quanto proposto dagli utenti.�



YouTube consente l'incorporazione dei propri video all'interno di altri 

siti web, e si occupa anche di generare il codice HTML necessario.�

Tornando al discorso del negozio di eBay, pensa con che facilità 

potrai vendere un oggetto mostrando anche un video dove vengono 

spiegate tutte le funzioni e le caratteristiche (cellulare, mp3, tv, ecc.)�

In questo caso potrai reperire i video inserendo nel modulo specifico, 

la parola chiave, il tuo account su YouTube, oppure semplicemente la 

URL.�

Spesso si vedono inserzioni davvero povere di contenuto, ed 

oggigiorno con tutti gli strumenti a nostra disposizione è davvero una 

forma di pigrizia non renderle complete e ricche di informazioni.�

Mettiti per un attimo nei panni dell’acquirente, compreresti mai un 

oggetto pubblicizzato da una pagina bianca con due righe di 

contenuto?�



 

 

Ti ricordo nuovamente che Squidoo è uno strumento molto versatile 

ed utilissimo per creare pagine di contenuto relative ai propri interessi 

e alle proprie passioni.�

YouTube in questo casi ti sarà davvero molto utile.�



Amazon�

Amazon.com, è una compagnia di commercio elettronico statunitense 

con sede a Seattle. 

È stata tra le prime grandi compagnie a vendere merci su Internet ed 

una delle aziende simbolo della bolla speculativa riguardante Internet 

alla fine degli anni Novanta. 

Fondata con il nome di Cadabra.com da Jeff Bezos nel 1994 e 

lanciata nel 1995, Amazon.com iniziò come libreria online, sebbene 

presto allargò la gamma dei prodotti venduti a DVD, CD musicali, 

software, videogiochi, prodotti elettronici, abbigliamento, mobilio, 

cibo, giocattoli e altro ancora. 

Amazon ha creato poi altri siti in Canada, Regno Unito, Germania, 

Austria, Francia, Cina e Giappone e spedisce i suoi prodotti in tutto il 

mondo.�



Amazon offre un servizio web di accesso al suo catalogo così come 

l'integrazione con rivenditori come Target e Marks & Spencer. 

Nel caso del tuo negozio, potrai fare la stessa cosa delle inserzioni 

eBay di altri venditori, inserendo dei moduli contenenti vari prodotti 

di Amazon.�

Anche in questo caso potrai inserire gli oggetti in due modi.�

Con la funzione LET AMAZON PICK  ti basterà visionare il menu a 

tendina dove sono riportate le categorie presenti e scegliere quelle su 

cui vorrai creare i moduli.�

Oppure con LET ME PICK  potrai reperire queste informazione 

inserendo direttamente il numero dell’oggetto.�

In pochi click puoi crearti un sito e-commerce davvero super 

assortito!�



 

 

Al momento Amazon non è presente in Italia, ma nessuno ti vieta, di 

creare delle descrizioni in multilingua.�

Volendo potresti utilizzare un traduttore professionale, molto utile 

anche per le inserzioni su eBay con cui potrai allargare il tuo bacino 

di utenti.�



 

Mettiamo il caso che tu voglia vendere dei DVD di qualche gruppo 

musicale, ad esempio i Depeche Mode (che io adoro !) tramite il 

modulo di Amazon.�

Il risultato finale sarà questo:�

 

Anche su Amazon hai la possibilità di gestire le opzioni del modulo 

inserendo la specifica dei prezzi, rank, date, ecc.�



 

Guestbook�

Letteralmente tradotto “libro degli ospiti ”  è lo spazio dedicato ai 

commenti, suggerimenti e segnalazioni dei tuoi visitatori.�

Aprire un’area di discussione è molto utile per entrambi. Il lensmaster 

potrà avere dei feedback sui cui lavorare per migliorare la propria 

lens, mentre il visitatore si sentirà partecipe e fidelizzato con il tuo 

business.�

 



 

Tra le funzione del modulo c’è la possibilità di decidere di pubblicarli 

subito oppure di revisionarli prima (un po’come i comuni blog)�

Black Box�

E’ una funzione prettamente visiva. Trovo comunque molto utile, 

allestire la propria lens come un luogo accogliente per i tuoi visitatori.�



Polaroid�

E’ un altro modulo di allestimento, come li chiamo io. In questo caso 

puoi mettere una foto ben visibile che dia valore alla tua lens.�

 



Un risultato, potrebbe essere il logo del tuo negozio:�

 



 

Sticky Note�

E’ un modulo molto utile per lasciare delle comunicazioni aziendali, 

o semplicemente per ricordare al tuo visitatore, di compiere 

determinate operazioni.�

Nel caso del negozio eBay di occhiali, potresti ricordargli di quanto 

sia conveniente acquistare da te e quale possano essere i vantaggi.�

 



 

Premendo SAVE, il risultato sarà:�

 



 

Poll Module�

Questo è davvero un modulo molto utile ai fini commerciali.�

In pratica ti permette di creare dei sondaggi e capire cosa 

effettivamente vanno cercando gli utenti sul web.�

Ad esempio, riprendendo sempre l’esempio degli occhiali, potresti 

porre una domanda del genere:�

 



Agli occhi dei tuoi visitatori, la cosa si presenterà nel seguente modo:�

 



The Most Important Thing �

E’ un altro modulo grafico, di facile utilizzo. Molto utile per 

comunicare informazioni ai tuoi visitatori in maniera ben visibile!�

 



Talk Bubble �

Stesso effetto del modulo precedente, ma in un formato differente.�

 



Altri moduli �

Come ti ho accennato ad inizio della guida, ci sono molti moduli che 

sarai libero di utilizzare come meglio credi ed in base alle tue 

preferenze ed obiettivi.�

Non vado ad elencarteli tutti perché molti hanno a che fare con la 

realtà americana (NBA, Hollywood, politica interna, ecc.). Troverai 

dei video in inglese, ad esempio sugli eventi serali in America.�

 



 

Molto interessante è anche il numeratore dei costi della guerra in Iraq 

che in automatico si aggiorna, tenendo conto dei costi che gli Stati 

Uniti stanno affrontando per questa guerra.�

 



Oppure quello del Countdown (conto alla rovescia) magari 

utilizzabile in prospettiva del lancio di un nuovo prodotto o di un 

evento particolare.�

 

Testali tu stesso, ed utilizzali come meglio credi. Come ti ho spiegato 

anche prima, Squidoo non è per forza di cose, uno strumento per fare 

business.�



Pannello di controllo�

Cosa molto interessante è il “My Dashboard” ovvero il pannello di 

controllo delle tue lens.�

 

All’interno troverai tutte le tue lens, con i loro rispettivi dati.�



Molti di essi, sono abbastanza intuitivi. Quello che considero molto 

importante è il Rank, un valore che sta ad indicare la popolarità della 

tua pagina.�

Minore è questo valore ed appunto più visibilità hai sulla rete (o su 

Squidoo stesso).�

Su Stats, accederai alla pagina con tutti le statistiche della tua lens.�

 



Ti consiglio di controllare la funzione Traffic , in modo da avere un 

quadro più chiaro dell’andamento della lens sui motori di ricerca.�

 

Il diagramma indica le provenienze dei tuoi visitatori.�



Alla destra troverai anche l’elenco delle parole chiavi (keywords) con 

cui i tuoi visitatori ti hanno trovato. 

Squidoo in questo caso ti permette anche di registrare tutte le parole 

chiavi che fino ad ora non avevi tenuto conto.�

Accanto a queste parole infatti troverai un simbolo (una sorta di + e -) 

in questo caso ti basterà cliccarci sopra fino a che comparirà la scritta 

saved (dopo, ricordati di ripubblicare la tua lens).�

 



Scorrendo la pagina, troverai altri dati molto utili. Ad esempio avrai 

un quadro di tutti i link utilizzati per accedere nella tua pagina.�

Referres, sono tutti i siti, blog e pagine web collegate alla tua lens, 

mentre Clickouts, sono i link in uscita, ovvero quelli che tu hai posto 

nella lens e che i tuoi visitatori hanno utilizzato per visualizzare i 

contenuti da te inseriti (ad esempio le inserzioni eBay).�

 



Le Royalty invece sono le commissioni ottenute, ad esempio sulle 

vendite Amazon o eBay (altri venditori)�

 



Indicizzazione�

A questo punto prima di concludere, ti voglio dare soltanto dei 

consigli per indicizzare al meglio la tua lente.�

Come consiglia Squidoo stesso, puoi effettuare i 6 steps di 

indicizzazione.�

 

Trovi la tabella riassuntiva in alto a destra.�



I consigli sono i seguenti:�

��  Vale sempre la pena creare una lens�

��  Invita 5 amici�

��  Registra la tua lens su del.icio.us�

��  Costruisci un blog�

��  Segnala la tua lens su StumbleUpon�

��  Cura i tag (già spiegato precedentemente nella sezione traffico)�

Se parli inglese, puoi seguire i consigli del lensmaster MrLewisSmile�





�


